
המצאתי פטנט. 

הוא עדיין סודי. לא אגלה כעת את מהותו, אולי עוד יום אחד אצליח לעשות ממנו כמה פרוטות. רק אציין כי מדובר במוצר שכרוב 
פשטותו כך גודל גאונותו. בעתיד, כשייצרו אותו, לא יאמינו שפעם העולם היה נראה אחרת.

לא מדובר במוצר הפונה לתושבי מדינה בודדת. ודאי לא לקבוצת אוכלוסייה כזו או אחרת. המוצר הינו בעל כוח קנייה עולמי. חוצה 
גבולות ויבשות. כל יושבי תבל, על קרוב לעשרת מיליארד תושביו, עשויים למצוא ענין רב ברכישת המוצר. 

ככל שחשבתי יותר על הפטנט, על המהפכה שאני הקטן הדר בדירה פצפונת עם משכנתא שלא נגמרת, עתיד לחולל בעולם, כך 
עפתי על כנפי הדמיון. לפי החישובים שערכתי, תוך נקיטת גישה הכי פסימית שהצלחתי להעלות על דעתי, הנתונים הצביעו על רווח 

של מאות אלפי שקלים! ועד לכדי עשרות מיליוני שקלים בשנה!!!

לא אכעס על מי שבשלב זה ירים גבה ויאמר לעצמו, נעבעך. עוד מדומיין. מה הוא חושב לעצמו. זה בסדר גמור לחשוב כך... אני 
והמחקרים  את עשרות המאמרים  המורכבים שהפקתי,  קבצי האקסל  את  יראה  אם  אך  בכפייה...  לאשפוז  שולח  הייתי  במקומו, 

שניתחתי, יבין שגם אם ראשי בשמים, עדיין רגליי נטועות עמוק בארץ.

אמרתי לעצמי, בדבר הזה צריך להיות זהירים וחכמים. חייבים להתייעץ עם מומחים ומקצוענים. אך עם מי אוכל להתייעץ ולשתף 
אותו בסודי הגדול. הן אני נותן בידו מידע ששווה מאות מיליוני שקלים. אולי גם מיליארדים. מי יודע, אולי יבגוד בי.

מהבירורים שערכתי, הסתבר לי שבשלב הראשון חייבים לרשום את ההמצאה כפטנט. כל עוד לא עוגנו הזכויות שלי בפטנט רשום 
על שמי, אני עלול להפסיד את המוצר לחברה אחרת שעוד יכולה לרשום את המוצר על שמה ולנשל אותי מכל זכות. אולי אף לתבוע 

אותי על הפרת זכויות יוצרים...

אך לא די לרשום כפטנט רק במדינה אחת, הן כפי שציינתי, המוצר הוא אוניברסלי. יכול להועיל לכל אדם, בכל מקום, ללא הבדל דת 
או גזע, מין וצבע. יש לרשום אותו גם באיחוד האירופי ובארה"ב - לפחות. עדיף אף ברוסיה, הודו, סין ויפן.

קיבלתי המלצות חמות על עו"ד ידוע המתמחה ברישום פטנטים. נקרא לו אהוד )שם בדוי(.

פגישת ההכרות עם אהוד עלתה לי 500 ₪, אבל זה היה שווה כל שקל. מצאתי את האיש המתאים. מעבר לאישיותו הכובשת, רישום 
פטנטים זה המקצוע שלו. הוא עוסק בתחום כבר שנים רבות. במילים קצרות הסביר לי על החשיבות של רישום פטנט, ועבר אתי 

על השלבים הנדרשים.

הם  ומה  קיים  כבר  המוצר  אם  מבדיקה  החל  לכך.  מעבר  ואף  סופי  לרישום  עד  כוללת  מעטפת  נותן  שהוא  אצלו,  שמיוחד  מה 
המקבילים שלו. משרטט ומגיש לרשם, מסייע למקסם את הרעיון. מחבר אותך לגורמי מימון, מכין את הפטנט לקראת ייצור, יכול 

לעצב ולהפיק סרטון תדמית מקצועי.

בקיצור, האיש הנכון, במקום הנכון.

רק מה, כגודל מקצועיותו, כך גודל תאבונו הכספי. כל שלב מתומחר בנפרד, ובסך הכל הסכומים נעים בין עשרות אלפי שקלים, ועד 
מאות אלפים. 

פטנט - לגנוב כסף מתמימים
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חתמתי אתו על ההסכם. כאשר השלב הראשון כולל רק את ההגשה הראשונית לרישום הפטנט בארץ. זהו רישום זמני. מה שנקרה 
provisional. וככל שיושלם הרישום אשלם סכום נוסף.

לפי הכללים - לאחר רישום מלא של הפטנט, לא ניתן לשפר ולייעל את המוצר. כך שאם עלה בדעתך שכלול ושיפור למוצר, עליך 
לבצע רישום מחודש של הפטנט. אין אפשרות לשדרג פטנטים. לכן הצורה הנכונה היא לרשום תחילה במצב 'פרובישיונאל', ובתוך 

שנה לסיים את השכלולים והשיפורים עד למוצר מוגמר.

במסגרת ההסכם חתמתי עם העו"ד על הסכם סודיות, ורק לאחריו שיתפתי אותו בפרטי ההמצאה, ובנתונים העסקיים אותם ליקטתי 
בכוחות עצמי.

אהוד, שכבר שמע במשך חייו פטנט או שניים, היה נראה מופתע לחלוטין. נענע את ראשו בהתפעלות, עצם את עיניו תוך כדי שריקות 
קצובות ורגועות, ובסיומן תופף על השולחן תפיחות רבות משמעות. "מדובר במוצר מהפכני, זה נשמע טוב מאוד" - אמר.

במיומנות ובמומחיות החל להזין נתונים לקובץ אקסל, תוך שעורך חישובים ראשוניים על גודל קהל היעד, עלות פיתוח וייצור ראשוני, 
הערכת עלות ייצור לפריט בודד, מחיר המוצר למכירה לספקים לפני מע"מ, הוסיף הוצאות שונות ליתר בטחון. והנה, כצפוי, השורה 

תחתונה מצביעה על רווח של מיליוני שקלים בכל שנה.

"עם כאלו נתונים מרשימים אוכל לחבר אותך בקלות לגורמי מימון ענקיים. אלו יזרימו כספים בלי גבול לקידום וייצור הפטנט. אמנם 
ייקחו אחוזים נכבדים מהרווחים, אבל שווה ביותר. אף פעם לא אוכלים את העוגה לבד", אמר אהוד.

אנחת רווה פרצה מלבי. כל כך שמחתי שגם הוא בראש שלי. פחדתי שאני נופל על עו"ד בלי מעוף וכנפיים. מאלו שסבורים שניתן 
להרוויח כסף רק מלהיות שכיר בסיסי. באינטואיציה שלי היה ברור לי ש'יש לי את זה'. יש לי את הקלף המנצח. רק נותר לי לשכנע 

את כל העולם.

כעת, פגשתי מומחה ענק, שלא רק ש'הסכים' לרעיון שהצגתי בפניו, אלא אף הוסיף ברוחב לבו מחמאות ועידוד שהיו לי למרפא נפש. 
ועוד יחבר אותי לגורמי מימון!!! מי היה מאמין. כמה לבטים, רגעי ספקות ומשבר עברתי. עתה מתברר שצדקתי. 

גם קובץ האקסל, הטבלאות והמספרים, נטולי רגשות ואינטרסים, מחייכים לעומתי. כאילו אומרים לי בלי קול: שמחים אתך בעושרך 
שכבר החל זורם לכיוונך.

סימנתי לעצמי את ה'וי' הראשון בדרך לפסגת האוורסט. 

כעת נדרשתי לשלם לאהוד את המקדמה בסך עשרת אלפים שקלים שביקש. לשם כך נאלצתי ליטול הלוואה נוספת. עודי ממתין 
בתור לפקיד הבנק צחקתי בלבי, דמיינתי את היום בו יראיינו אותי על עושרי האגדי, ואספר בפאתוס על הרגעים האלו בהם אני עומד 

כעת כעני בפתח לבקש עוד הלוואה נושאת ריבית רצחנית, ובתוך תוכי אני יודע שאו-טו-טו הגלגל מתהפך למעלה למעלה.

רעייתי, שפחות התלהבה מכל הענין, ניסתה לעצור אותי ממרוצי, אך ללא הצלחה יתירה. רק בדבר אחד הגענו להסכמה, שחובה 
להתייעץ עם איש שמבין בעסקים שכאלו. אני צידדתי שבהתייעצותי עם אהוד יצאתי ידי חובה, חבל לבזבז כסף על יועצים. אך היא 

התעקשה על גורם נוסף שאין לו קשר עסקי לקידום הפטנט.

בויכוחים כגון אלו המנצח תמיד היה - ה'צודק', שבאופן מקרי זה היה תמיד - אני.

ואף התקבלנו לחממה הטכנולוגיות מטעם המדען  אותנו  בישר בשמחה שרשם  צפוי. אהוד  לא  לרעייתי ממקום  הגיעה  הישועה 
הראשי. הוא הסביר שמדובר בקרן במימון ממשלתי המסייעת ליזמים צעירים לפתח מוצרים חדשים. אך לשם קבלת מימון צריך 
להציג את המוצר בפני ועדה של מקצוענים בתחום הפטנטים, וככל שאלו ישתכנעו שאכן מדובר במוצר עם עתיד, ייפתחו בפנינו 

תקציבים בסדרי גודל שלא יאומנו. חשוב למדינת ישראל לפתח חדשנות.

כחלק מהמסמכים הנדרשים להגשת הבקשה יש להציג תכנית עסקית לפטנט. מדובר במסמך אותו כותב יועץ עסקי עם הכשרה 
מתאימה, בה הוא מחשב את כל ההיבטים של סיכויי המוצר להצליח.

שכרתי את שירותיו של יועץ עסקי ידוע. נקרא לו יוסי )שם בדוי(. אמרו לי עליו, שאם חברי הועדה רואים שהוא חתום על המסמך, 
הם כמעט תמיד מאשרים את המוצר. נחשב למומחה ובר סמכא.

מגהצים את הכרטיס אשראי שאף פעם אינו מוגבל, יש לו מסגרת לכרטיס של מאות אלפי ש"ח, ולא מדברים שוב 
על העניין. 

לעיתים מזומנות ניתן לשמוע את חמי פולט שעד למחר צריך להשיג מאתיים אלף ₪, הוא אומר זאת בכזה רוגע 
וחיוך על הפנים, נראה שהעניין לא מטריד אותו יותר מידי. אכן כך, הוא יקום למחרת בבוקר, יריץ כמה טלפונים 

לכמה ידידים, עד הצהריים הכסף כבר יגיע ליעדו. 

אבי לעומתו, לא נראה לי שמעודו היה צריך לארגן סכום שכזה בבת אחת. אם נדרש להשיג עשירית מהסכום הזה, 
אף אם יזדקק אליו רק בעוד חודש ימים, ככל שלא תהיה תוכנית סדורה, בלילות הוא לא יירדם. 

חשתי שנכנסתי למועדון של גבירים שועי עולם. למדתי מושגים שלא הכרתי מעולם, האזנתי לשיחות שנסובו על 
מיליארדי שקלים, שנאמרו בהיגיון רב, בביטחון עצמי מופרז, התחלתי אף אני להרגיש קצת בעניין. 

מבין השיטין, בבית חמי משדרים בוז לאותם אנשים המתנהלים בצורה מידי אחראית בענייני הכספים. לדבריהם זה 
סותר את האמונה והביטחון בבורא העולם. ובנוסף, הדבר מצביע על לקות מסוימת, סוג של תסמונת לא מאובחנת.

בתקופת האירוסין, פנה אבי לחמי לברר כיצד מתקדמים עם קניית הדירה. התשובות שקיבל הותירו אותו עם פה 
פעור על רעיונות גאוניים שהוא מבשל, על פרוייקט יוקרתי שהוא מקדם, הוא מחפש דירה עם ערך מוסף, אולי 
להצמיד יחידת דיור שיהווה מקור הכנסה נוסף, ובמומחיות גדולה תוך שמשדר אמון רב, סיים את השיחה כשהורי 

מלאי שבח על המסירות והאכפתיות שלא יודעת גבולות.

ההורים שלי היו משולהבים. הם דאגו לעדכן אותי לעיתים מזומנות עד כמה שפר גורלי.

ארבעה חודשים לאחר הנישואין, בעודנו מגיעים תדיר לארוחות צהריים מבושלות בלב אוהב, פנה אלי השווער 
בבקשה, מאחר וזקוק להשיג עד מחר מאה אלף ₪, אם אוכל לבדוק בחשבון הבנק אם אני 'זכאי' להלוואה מיידית, 

סוג של אשראי ברגע.

הייתי חייב לענות כן, ומיד.

יש משהו באישיות הרב גונית שלו שמחייב להיענות לבקשותיו / דרישותיו. מצד אחד הוא אדם טוב מאין כמוהו, 
מסוגל להפוך את כל העולם לטובת כל אדם. ומצד שני אכזר ונוקשה מאין כמוהו. הוא מעולם לא מאיים, לא צועק, 

אבל העיניים שלו מביעות איום מרומז. 

יש את ה'טובים', הם אלו שעומדים לצידו ונענים לכל דרישה, שסומכים עליו בעיניים עצומות ומאמינים לכל מילה 
שמוציא מפיו, - אלו עטופים בכל השפע שזורם ללא גבול ומידה בטוב לב ובמאור פנים. ויש את ה'רעים', אלו שלא 
השכילו לרקוד לפי החליל שלו, אלו ששואלים שאלות, שלא מוכנים לעשות כל מה שמבקש בלי לחשוב או לברר, 

מבחינתו הם חושדים בו, - הם המסומנים שהוא לא מרגיש כלפיהם כל רגש של סולידריות ונתינה.

אני הייתי בצד של הטובים. הוא עטף אותי בנתינה מכל הכיוונים, הוא גם אמור לתת לי דירה במרכז בני ברק יתכן 
עם יחידת דיור שתהווה מקור הכנסה נוסף, רעייתי עובדת בכירה באחד החנויות ואנו מקבלים משכורות חודשית 

גבוהה, האם יש לי את הזכות לחשוב שניה? האם אוכל לסרב? ברור שלא.

לאחר שהבעתי את הסכמתי תוך שאני מוסיף משפטי שמחה והודיה על הזכות שיש לי לעזור ולסייע כמינימום 
של הכרת הטוב, קיבלתי מספר הדרכות מקצועיות איך לדבר עם הבנק, מה לומר ומה לא לומר, כל הטריקים 

והשטיקים, בזה הוא מומחה בינלאומי, הכל כדי להגיע לסכום המרבי שיהיה ניתן 'להוציא' מהבנק. 

אכזריות  זה  כן  עושה  לא  ואתה  הלוואה מהבנק  ליטול  לך אפשרות  יש  אם  ומאמין:  חושב  נראה שהוא באמת 
וטמטום. בגדר 'בל תשחית'. בכלל לא משנה מה הם אחוזי הריבית ומהם העלויות הנלוות. צריך לחשוב בגדול. 
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מאה אלף שקל שיתקבלו כעת מיידי לחשבון הבנק, שווים יותר מכל מחיר אחר.

לקח יומיים שלשה, הבנק העביר לחשבוני 80,000 ₪, הכסף הועבר לחשבונו, כלפי חוץ, עשיתי הכל בשמחה, אך 
בתוך ליבי פנימה חשתי מושפל ומתוסכל. בסתר ליבי ידעתי שעשיתי צעד לא אחראי. אך מה יכולתי לעשות שונה.

באותו יום חמותי הביאה לרעייתי מעטפה 'מתנה מאבא' ובה סך של 2,000 ₪.

לו טבלאות  יש  והתחכום.  אי אפשר לקחת ממנו. את הסדר  לומר על חמי, אבל דבר אחד  ניתן  דברים  הרבה 
מסודרות עם משימות ברורות כיצד לגלגל את הכספים. ברגע שקיבל ממני את ההלוואה, הוא רשם לעצמו את 
תאריך הגביה וסכום ההחזר החודשי, ומעתה ואילך, כמו שעון שיווצרי, ביום הגביה, ולעיתים יום קודם לכן, העביר 

לחשבוני את הסכום שעתיד להגבות ממני.

משראיתי את העקביות והסדר שלו נרגעתי. החיים שבו למסלולם ואף בקושי זכרתי את ההלוואה.

היו לנו עשרים אלף ₪ בחיסכון, אותם צברנו ממתנות שקיבלנו בחתונה, וממה שחסכנו לאורך החודשים הראשונים. 
אחד החברים בכולל שעבר דירה ביקש ממני אם אוכל לתת לו הלוואה לפרק זמן קצר, הסכמתי בשמחה. ואף 

סיפרתי בתמימותי באחד מסעודות השבת לחמי וחמותי על ההלוואה.

חשתי מיד באווירה שהשתנתה. אך לא ידעתי להסביר מדוע. לאחר הסעודה חמותי קראתי לרעייתי לחדר צדדי, 
והטיחה בה בזעם, אם יש לכם כסף להלוות, דבר ראשון צריך לשאול את ההורים אם הם זקוקים. הם שנותנים 
בלי גבול ומידה חייבים להיות תמיד בראש מעיינינו. איך אנחנו מצפים שיהיה יכולת ביד ההורים לתת דירה של 

ארבעה חדרים בבני ברק ללא התגייסות הילדים לעזרת ההורים.

גם כשהבטחנו שנדאג לדרוש את החזר ההלוואה מיידית מהחבר, כמובן לטובת הלוואה להורים, היה נראה שהם 
לא נרגעו. רק לאחר שהבטחנו לבדוק אפשרויות הלוואה נוספות מהבנק כהכרת הטוב על כל מה שהם עושים 

למענינו נרגעו מעט הרוחות.

ואכן, מעבר לאותם עשרים אלף ₪ שהעברנו מיידית להורים תוך אי נעימות גדולה מהחבר, אף נטלנו הלוואה 
נוספת של 30,000 ₪, שגם הם ניתנו להורים שכל כך 'אוהבים' ו'מסורים' לילדיהם. 

קרובת משפחה שלי פנתה אלי פעם שיש לה 25,000 ש"ח בחיסכון ושאלה אם אני זקוק להלוואה. השבתי שאני 
באופן אישי לא זקוק, אבל חמי מאוד ישמח. היא השיבה שימציא שטר הלוואה מסודר עם ערבים נאמנים ושיק 

ביטחון והיא תעביר לו את ההלוואה.

סיפרתי בשמחה לחמי על הבשורה המשמחת תוך שהסברתי בצורה ברורה מה הביטחונות שהיא מבקשת.

לאחר יומיים אני מקבל טלפון בהול מהשווער 'מה קורה עם ההלוואה'? כאילו שלא דיברנו שעליו להמציא ביטחונות 
לשביעות רצונה.

וזלזול בדרישות הבטיחות  והוא בסוג של אישיות כובשת  השבתי לו שטרם העביר לי את השטר עם הערבים. 
השיב, נו תסדר את העניינים ואל תטריד אותי. קח שטר תחתים את מי שהיא צריכה, אל תדאג, ברגע שהיא תבקש 

את הכסף תעדכן ומיד אשיב. אין לך מה לדאוג.

לקראת מלאות שנת נישואין מאושרים, קיבלנו מבורא העולם מתנה מדהימה. נולד לנו בבריאות ובשמחה - בן 
בכור. השמחה היתה עצומה. הוזמנו לבית החלמה פנסיון מלא בבית השווער, שאף נטל על עצמו את כל הוצאות 

ה'שולם זכר' וברית המילה.

באחד הימים, עת אנו נרגשים מחיוך ראשוני של התינוק, נקראתי לחדרו של המלך. חמי עדכן אותי שיש כיום 

היה קצת קשה להגיע אליו, הוא עסוק מאוד ולא מתעסק ב'קטנות'. אבל כבר אמר מי שאמר - 'אלו שרוצים, טובים יותר מאלו 
שיכולים'.

הגעתי מצוייד בכל האנרגיות והבטחון עצמי, בתוספת התרשימים וקובץ האקסל שהכין לי עו"ד אהוד - המומחה ברישום פטנטים. 
תיק מלא חומר המשכנע גם את הפסימיסטים הרואים את העולם רק בצבעי הנשר והאפר בכדאיות ההשקעה בפיתוח הפטנט.

הצגתי את מרכולתי באריכות. את המוצר. את קהל היעד. את עלויות הייצור ואת הרווחים הצפויים. 

יוסי שמע, הקשיב בדומיה, האזין בכובד ראש, שרבט לעצמו נקודות למחשבה, אך פניו נותרו חתומות. המתנתי לראות אותו קולט 
נכון את התמונה, מצטרף לצוות השותפים להצלחה, אבל רגע זה בושש מלהגיע.

עם סיום דברי, חייך אלי באדיבות, יישר אלי את מבטו, חיכך בגרונו, ואמר: "הרעיון גדול, הברקה גאונית, אבל... אבל לא נראה שתוכל 
להרוויח ממנו שקל".

כמעט התעלפתי. הרגשתי כאילו חטפתי סטירת לחי.

יוסי הוסיף - "אסביר לך למה אני חושב כך. זה לא בגלל שהרעיון לא טוב. רק השחקנים הקיימים בשוק יאכלו אותך. אתה תיפול 
בשיווק.

תעבוד במשך שנים לייצר את המוצר, תשקיע מאות אלפי שקלים ברישום הפטנט בייצורו ובפיתוחו, לאורך השלבים השונים עד 
להבאת המוצר לגמר תידרש להעסיק עשרות אנשים שיגבו ממך כספים לא מבוטלים על שירותיהם, ומי יודע אם לא יהיו בהם 

רמאים שאף יעקצו אותך. אבל כל זה עוד נסבל והגיוני.

הבעיה הגדולה, ברגע שתגיע לשיווק. ישנן חברות בסין ובעוד מקומות בעולם שעיסוקם זיוף וגניבה. אלו עוקבים בדריכות אחר כל 
מוצר שיש לו סיכוי. מהרגע שהם מחליטים לייצר עד שהמוצר בשיווק לא עובר חודש ימים.

הם מומחים לעקוף את הבעיות החוקתיות שיש ברישום פטנט. הם מייצרים את אותו מוצר בשינוי קטן המספיק בשביל להגדיר זאת 
כמוצר שונה. מספיק גודל או עיצוב מעט שונה וכבר הפטנט לא עוזר לך כלום.

גם אם ייצרו העתק מדוייק, תאלץ לשכור סוללה של עו"ד שתפקידם לאתר מתוך שני מיליארד סינים מי הוא זה שגנב את זכויות 
היוצרים שלך. הם מקימים 'חברת בת' של 'חברת בת' של 'חברת בת', עם כמה בעלים שקשה לדעת מי קשור להפרת הזכויות. וגם 

כשיאתרו, תמיד ימצאו שזה איש קש שאין לו כל נכס שיהיה ניתן לגבות ממנו את הקנסות.

המחירים שהם יגבו על המוצר הזה יהיו כל כך נמוכים, שלא תוכל בשום אופן לעמוד בתחרות. הם ישווקו את זה ברבבות באתרי 
אינטרנט פופולריים, עד שתתארגן לנסות לאתר ספקים ואנשי מכירות, תמצא רשת שיווק מרושתת ומיומנת שעוקפת אותך בכל 

צומת שרק תתקרב.

המוצר גדול - אבל מי שירוויח ממנו אלו יהיו הסינים. שמע לי - רד מזה. המשחק הזה לא בשבילך".

חזרתי הביתה מטושטש לגמרי. כזו מקלחת צוננים לא תכננתי. לא יכולתי להתאפק, הרמתי טלפון לאהוד, סיפרתי לו על השיחה 
עם יוסי.

לא ידעתי שדרכתי לו על יבלת. הוא כל כך נפגע. "למה הלכת ליוסי הזה? הוא לא נורמאלי, ידוע כחולה פראנויה. אם תשמע לאנשים 
האלו תישאר עני ואומלל כל החיים. אני אומר לך שמדובר ברעיון גאוני וצריך להפסיק לחשוש ולפחד. חייבים לקפוץ למים".

הצעתי לו להיפגש עם יוסי. אמרתי לו: "אני לא יכול להסביר לך את מה שיוסי אמר כל כך טוב. דבר אתו ישירות".

"מה פתאום שאני אלך ליוסי?! אולי שהוא יבוא אלי? מה הוא מבין בתחום של פטנטים.

אני אמצא לך יועצים עסקיים שישמחו להכין לך תכנית עסקית מקצועית והגיונית, הם יציגו את הסטארטאפ שלך כראוי בועדה של 
החממה, אין לי ספק שיאשרו אותך. ואם הם לא יאשרו, יש עוד הרבה קרנות הון סיכון שודאי ישתכנעו מהמוצר".

לא היה צריך להשקיע הרבה כוחות לשכנע אותי שוב. קיבלתי את דבריו שנאמרו בבטחון רב, וביקשתי ממנו שימצא עבורי את היועץ 
המתאים.



נפגשתי עם מאיר. הצגתי את הרעיון. את הכדאיות. את קובץ האקסל של אהוד. ומה אומר לי מאיר?

"אם אתה רוצה תכנית עסקית לחממות, אני מוכן להכין לך, אבל אני מתנה אתך שלא תתשמש בה לצורך גיוס משקיעים פרטיים".

והוא הסביר: "כל עוד מדובר בכספים ממשלתיים, אשר חברי הועדה של החממות בוחנים זאת ומאשרים את ההשקעה, אני מוכן לחתום 
על היתכנות כלכלית של המיזם. אבל אני חושש שהם לא יאשרו. ואז תעשה מה שלצערי עושים רבים אחרים, משווקים את הסטארטאפ 

שלהם לציבור הרחב והתמים. לזה אני לא מוכן להיות שותף.

מוצר סטארטאפ שלא קיבל את המימון מהמדען הראשי, זהו מוצר שאין לו סיכוי. כשם שלא תחפש יהלום באשפה, הגם שיתכן ואחד 
מומחים  ע"י  וקודמו  אושרו  ובפטנטים של פרטיים שלא  ברעיונות  כך אל תשקיע  יהלום שהושלך בטעות,  יימצא  חיפושים  למיליארד 

בתחום. הכסף לא נמצא שם.

זה לא שהרעיון לא נכון, הוא פשוט לא יצליח בגלל תנאי השוק והתחרותיות הלא הגיונית.

מי שכן מרוויחים מהפטנטים, ומרוויחים טוב, אלו הם רושמי הפטנטים. הם משדלים את הלקוחות התמימים כאילו אם רק יבצעו רישום 
יהפכו לאחד מעשירי תבל. אני רואה בזה סוג של רמאות בהיתר".

מאיר כתב לי תכנית עסקית. תכנית סבירה והגיונית, פחות מרשימה מזו של אהוד, אבל בכל אופן כמה עשרות אלפי שקלים בחודש, מה 
רע? שילמתי עליה עוד 5,000 ₪. הגעתי לועדה של החממה, הצגתי את הפטנט שלי בפני הגורמים המומחים. 

ומה היתה התשובה? - לא התקבלת. אנחנו לא מוכנים להשקיע במוצר הזה.

חזרתי לאהוד. והוא, שאני לא מקטלג אותו כנוכל, לאורך החודשים האחרונים עשה מאמצים גדולים שאתקבל לחממה ואצליח לקדם את 
הפטנט, אבל הוא כל כך בוטח בעצמו. מה הוא יעץ לי - "תפרסם בעיתונות על הסטארטאפ שלך, תגייס משקיעים פרטיים. זו לא בעיה. 

מעצבים מודעה מרשימה, מציגים למשקיעים את המוצר, הם משתכנעים ומשקיעים. יש לי הרבה נסיון בזה".

זה כבר לא הייתי מסוגל לעשות. גם בגלל ההתניה של מאיר, אבל גם בגלל הישרות של עצמי. 

היה לי קשה לעצור. אחרי הכל השקעתי כבר עשרות אלפי שקלים שהלכו לטמיון. שלא לדבר על השעות, שבחישוב מצטבר נראה לי 
כבר הגיעו לכמה חודשים מלאים שאבדו לטמיון. היה לי חשוב לנסות להציל משהו.

אבל הבנתי שעדיף להיות עני קטן, מאשר עני עוד יותר גדול. צריך לעצור בזמן. אם הפסדתי כסף, לא אקנה כרטיס הגרלה בשביל לכסות 
על ההפסד. אולי אלך ברגל במקום באוטובוס. באוטובוס במקום במונית, אבל לא אשקיע עוד כספים לכסות את ההשקעה שאבדה.

בתקופה שבה עסקתי סביב הפטנט, פגשתי והכרתי הרבה מפתחי פטנטים. קשרתי עמם לא מעט קשרים. לעיתים אני רואה פטנטים 
המתפרסמים בעיתונות, כאשר אני יודע בוודאות שהם היו בוועדות ונדחו, ואני מתפוצץ.

התקשרתי לאחד המפרסמים לאחרונה, שאלתי אותו למה הוא פונה לציבור ולא לגורמי מימון מוסדיים, הוא ענה לי - בגלל שרוצה לחסוך 
בעלויות. הקרנות גובים אחוזים גבוהים והוא נותן למשקיעים פחות. נשמע טוב. אבל ברור לי שהוא משקר. אף אחד לא פונה לפרטיים 

לפני שמיצה את המוסדיים.

העלות לגייס משקיעים פרטיים, גבוהה יותר מאחוזי רווח הכי גדולים שיבקשו המוסדיים. שלא לדבר על הקושי הטכני והאנרגיות האין-
סופיות לשכנע עוד ועוד משקיעים קטנים.

צריך שיהיה ברור. כשם שאף אדם לא ישקיע את כספו בפיתוח תרופה למחלת הסוכרת שהמציא איזה פועל בנין פשוט ללא הכשרה 
מתאימה, כך אל תשקיע במוצר חדשני שלא עבר את תהליכי הבקרה המקצועיים. צריך להכיר את השוק היטב בשביל לדעת היכן למצוא 

את הבאגים.

אין בנק שנותן ליווי בנקאי לסטארטאפ. כי רוב הסטארטאפים לא מצליחים.

אין לי ספק שכל הצעה להשקעה בסטארטאפ המשווקת בעיתונות עמדה קודם לכן במבחן של מומחים ואנשי מקצוע מעולים שאם היו 
מאמינים במוצר, היה בידם את היכולת לממן את כל ההשקעה הנדרשת, ולא היה נדרש הקמפיין הפרסומי לגייס פרטיים. אם המומחים 

לא מוכנים להניח על זה כסף, ודאי שאדם פרטי לא אמור להניח על זה כסף.

מבצע באחד הבנקים, שמי שפותח חשבון ומעביר את המשכורת לשם, מקבל הלוואה של 100,000 ₪, באחוזי 
ריבית נמוכים מאוד ובפריסה נוחה, והוא זקוק לזה מאוד. הוא ישמח מאוד אם אפתח שם חשבון ואעביר אליו 

את ההלוואה בהקדם.

הייתי המום. רק לפני כמה חודשים לוויתי בעבורו 80,000 ₪, לאחר מכן הלוותי לי עוד 50,000 ₪. תיווכתי עוד 
הלוואה של 25,000 ₪, וכעת עוד 100,000 ₪!!!. אך לא הייתי מסוגל להגיד לא.

במבט לאחור אני יודע שזו היתה טעות. הייתי חייב לומר לא. לפחות לבקש את הזמן לצורך בירור והתייעצות 
עם גורם מקצועי. אבל בנסיבות ההם, לאור התלות והחיבה היתרה שהורעפו עלינו, ובהתאם לאישיות המורכבת 

והמבט החד בעיניו של האדם הטוב והרע כאחד, יישרתי קו וזרמתי לפי ההנחיות.

כבר למחרת צעדתי לצידו לסניף הבנק. על פי ברכות ה'בוקר טוב' ו'שלום עליכם' הנשמעים מכל עבר, נראה 
כי כל פקידי הבנק מכירים ומכבדים אותו. מהר מאוד הגענו לפקיד המתאים, הוא סגר איתו את כל העניינים, 

אני הייתי ה'בובה' שהתבקשתי לחתום על אי אילו טפסים שאף לא זכיתי לעבור עליהם ברפרוף.

לפני שחתמתי, התבקשתי על ידי חמי לחתום חתימה פשוטה, משהו בסיסי ולא מורכב, כך שבעת הצורך הוא 
יוכל לחתום בעבורי.

החשבון נפתח, ההלוואה נלקחה, הכסף הועבר לחשבונו, כאשר הוא חותם על הטפסים, בלי שיש לי מושג מה 
גובה ההלוואה, מה הם תנאי הפירעון ומה עוד קורה בחשבון.

מיותר לציין את ההשפלה שחשתי, את לפיתת התמנון ממנה פחדתי. תסמונת של בן ערובה או אשה מוכה. 
הייתי אברך צעיר, חסר ניסיון, ללא גב וסמכות שיכלה להגן עלי. לא סיפרתי לאף אדם על ההלוואות שנטלתי, 

רק רעייתי שהבינה והסכימה לחששותי, אך גם היא לא העיזה לומר מילה לאביה.

עוד   .₪ של 75,000  נוספת  הלוואה  ביקש  הוא   ,₪ ה-100,000  של  להלוואה  שבנוסף  התברר  מעשה  לאחר 
התברר שהזמין פנקסי שיקים, וגלגל בחשבון כספים בסכומים של עשרות אלפי שקלים בחודש, כאשר הוא 

חותם על כל הטפסים והשיקים בשמי, בחתימה הפשוטה שביקש ממני. אבל כל זה התברר לאחר מעשה. 

על אף שהוא אדם מחושב ומתוחכם, אך כנראה מרוב לחץ כלכלי, או שמא מהבטחון העצמי הרב שצבר לאחר 
שהיית שפוט שלו שלשה פעמים, עשה את הטעות הראשונה. לאחר חודשיים!!!, עודנו נופשים בבית ההורים,  
פנה אלי שוב בשמחה אופיינית כי גילה שאותו רעיון שעשינו בבנק הראשון קיים כיום בבנק נוסף. כך שהוא 

מצפה שאבוא עימו עוד באותו יום לפתוח חשבון בנק נוסף.

הפעם, כבר העזתי פני, והצלחתי למלמל ברוב פחד וחשש, שאני רוצה להתייעץ על זה.

היה נראה כי פגעתי בו עד עמקי נשמתו. הוא לא הביט בפני, פניו רתחו מכעס, תוך שהוא מרים את קולו, וכי 
אתה לא סומך עלי. אני לא נאמן מספיק בעבורך. אתה רואה איך בכל חודש אני מכניס לך לחשבון את סכום 
ההחזר החודשי. הכל דופק באופן מושלם. למה סתם להקשות עלי את החיים. מה עם הכרת הטוב, השותפות 

והנשיאה בעול. מה מבקשים ממך. כמה חתימות. זה הכל.

דווקא בגלל שהוא כעס, דווקא בגלל שנחצה בינינו המחסום של המשחק והחיוכים, זה מה שחיזק אותי עוד 
יותר. ידעתי שכעת זה הזמן לפתוח את הנושא.

אני אברך צעיר. עד לא מכבר מחזור הכספים שניהלתי הסתכם בכ-100 שקלים לחודש. אני מגיע מבית שונה 
בתכלית מהראש הגדול האופייני לבית שלכם. הראש שלי קטן. יתכן ומדובר בלקות, אך זה המצב. כבר כעת 
נטלתי הלוואות בנקאיות בסכומים שלא החזקתי בידי מעולם. אלו גבולות היכולת שלי לעזור ולסייע לכם על 
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שאלו עשיר אחד: כיצד נהיית עשיר? - הוא השיב: בגלל ההחלטות הנכונות.

שאלו בשנית: אבל איך ידעת לקבל את ההחלטות הנכונות? - הוא השיב: מהנסיון של ההחלטות השגויות.

המסקנות שלי:

1. לא להשקיע לפני שמתייעצים עם יועץ מקצועי שהוא נטול אינטרסים לעסקה.

2. אם יש לך 100,000 ₪ להשקעה, עדיף להוציא 5,000 ₪ מתוכם לייעוץ ולהישאר בהשקעה של 95,000 ₪, מאשר להשקיע את כל 
המאה אלף ולהישאר בלי כלום.

3. לא להתקרב להשקעה בסטארטאפ מכל סוג שהוא.

4. מוצר סטארטאפ הוא כמו ילד קטן. צריך כל הזמן השקעה ותחזוק. זה לא מוצר מדף שאתה מייצר ופורש למנוחה. כל הזמן צריך 
שיפורים ועדכונים. לעדכן רישום פטנט ולשלם אגרות.

5. גובה השכר בעולם ההייטק גבוה מאוד. כך שאם אתה מחפש אנשי מקצוע טובים העלויות הפעלה והתחזוק יקרים מאוד.

6. גם אם מספרים לך על אדם שהשקיע בסטארטאפ והתעשר, אל תתפתה. חריגים יש תמיד. על כל הצלחה יש עשרות ואולי אף מאות 
כישלונות.

7. כשהעסקה טובה, לא צריך לרדוף אחרי משקיעים. ודאי לא צריך לפרסם בעיתונות. הכסף מגיע בשיטת החבר מביא חבר. יש הרבה 
קרנות שמחפשים את ההשקעות הטובות.

8. לא ליצור יחסי חברות עם שותף לעסקה. אני יצרתי סוג של יחסי חברות עם אהוד, וכמעט נפלתי רק בגלל שלא היה נעים לי לאכזב אותו.

9. זכור. השוחד מעוור עיני חכמים. תאוות הממון, והחלום על העושר, עלולים לעוור את עינינו ולסמא את שכלנו.

10. אם כבר נפלת בסכום של כסף, תכיל את הכשלון ותתקדם הלאה. אל תנסה להרוויח את מה שהפסדת. זה עלול להיות על חשבון 
אחרים.

<<<
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אף הכרת הטוב הגדולה שיש לי אליכם.

הוא לא ציפה לכזו תשובה. כבר התרגל שהוא המחליט והוא המנווט. הפטיר בעוקצנות -  תעשה מה שאתה 
גם  נאמן  להיות  למה  סיבה  רואה  לא  אני  כספים,  בענייני  בעבורך  נאמן  לא  אני  אם  ברור,  שיהיה  אבל  מבין. 

בדברים נוספים.

הרמז היה ברור. לא רק שאין דירה בבני ברק ארבעה חדרים עם יחידת דיור צמודה. גם אין יותר החזר חודשי 
את  לפרוע  עניין  לו  אין  אז  נוספות,  הלוואות  במתן  עליו  סומך  לא  אני  אם  שמי.  על  שנלקחו  ההלוואות  לכל 

ההלוואות שכבר נלקחו.

הגיון בריא. לא?

עוד באותו יום קיפלנו את הציוד, חזרנו לביתנו מבצרינו. התלות והרעפת החיבה פעלו לרעתנו.

הבלתי  הכוחות  אף  ועל  עתק,  לחובות  נקלע  שהוא  הסתבר  סופית.  רגל  פשט  חמי  מכן,  לאחר  ספורים  ימים 
רגילים מהם הוא יצוק, אולי דווקא בגלל אותם כוחות לא שגרתיים, הגיע לאן שהגיע וקרס בקול רעש גדול. 

היינו שבורים ורצוצים. הבנו שנפלנו בחובות עצומים. לא רק שאין דירה במתחם יוקרתי בבני ברק, עוד אנחנו 
בחובות של כ-300,000 ₪. לא עברו ימים ספורים והבנו שמצבינו חמור עוד יותר. הסתבר ששיקים שחתומים 
בכאילו על ידינו בסכום של כ-200,000 ₪ ניתנו לצ'ינגים ואף למלווים מהשוק האפור. כעת הנושים פנו אלינו 

להסדרה מידית של החוב.

נכנסתי לדיכאון. ישנתי ימים שלמים בלי יכולת לקום מהמיטה. כשהחזקתי את בני הקטן, הסתכלתי לו בעיניים 
ודמעות זלגו מעיני. אמרתי בליבי איזה מסכן הילד הזה. נולד להורים חסרי אחריות. בגלל תמימות ונאיביות של 

אבא שלו, נגזר עליו לחיות בעניות.

לאחר כמה ימים התקשר אלי מנכ"ל המוסדות בחסידות אליה אנו שייכים. היה זה מחמאה גדולה עבורי. ידעתי 
שהוא אדם חכם, נפתחתי בפניו וסיפרתי לו לראשונה על ההלוואות שלקחתי. הוא כל כך הבין אותי, אבל גם 
כל כך צעק עלי. נהניתי שהוא מתייחס אלי כבן אדם. לא איזה יצור מסכן שרק צריך לרחם עליו. הוא התבטא 
שאם לקחתי הלוואות בלי שאני יודע מהיכן אוכל לפרוע - אני גנב. דווקא הצעקות שלו גרמו לי לחזור לעצמי.

פניתי לעזרת אנשי מקצוע, ואלו יעצו לי להכריז על פשיטת רגל. מאיש אמיד בפוטנציה, הפכתי לאיש אביון 
במציאות. אנו עוברים תקופה לא פשוטה כלל ועיקר. אני מרגיש שהתבגרתי בעשרות שנים. חברים בני גילי 
מדברים איתי על ענייני העולם הזה, פוליטיקה וטיולים ואני לא מצליח להבין מה זה מעניין אותם בכלל כל 

השטויות האלו.

כמה שזה ישמע מוזר, אני אמנם כועס מאוד על חמי, אבל גם קצת מבין אותו. ברור לי שהוא לא התכוון להפיל 
אותי בחובות אליהם הוא גלגל אותי. הוא באופטימיות הרבה שלו, וממעוף הציפור שם הוא שוכן דרך קבע, היה 

משוכנע שזה עוד גל, אחד מיני רבים שעברו עליו בחיים.

חלק  לכיסוי  כסף  סכומי  חודש  מידי  לי  להעביר  מקפיד  הוא  יכולתו.  ככל  לי  לסייע  מאוד  משתדל  הוא  כיום 
מהחזרי החובות. הוא מכיר במעשיו ומנסה לתקנם. נראה שהמכה שחטף הועילה גם לו להתייצב מעט יותר 

על קרקע המציאות.

קשה לי לתת המלצות מהסיפור האישי שלי שהוא בהחלט קיצוני. אבל בכל אופן אציין את עשרת הדברות 
שהן נראות לי וודאי נכונות.

לרכישת סדנה דיגטלית לניהול תקציב המשפחה

מאת אריה ליבוביץ

https://my.schooler.biz/s/23430/niul-taktziv-amshpacha3-

 al0548542628@gmail.com  :במייל

או בטלפון:  054-8542628

הקישו כאן:

https://my.schooler.biz/s/23430/niul-taktziv-amshpacha-3
mailto:%20al0548542628%40gmail.com?subject=%20al0548542628%40gmail.com
https://my.schooler.biz/s/23430/niul-taktziv-amshpacha-3
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תגובות רבות התקבלו על המאמר האחרון 'רעיון המיליון – כך חיתנתי את בנותי 
ב-150,000 ₪ מזומן'.

נשאלו שאלות רבות, צודקות ונכונות. רבים מאלה לפניכם. אך הבאנו את סיפורו 
של אדם שמספר מניסיונו ורואה בזה תועלת עצומה.

ילדים. מי שכבר חיתן  רבים מהמתלוננים הינם אנשים שטרם השיאו  כי  נראה 
כמה מבין שיש בזה משהו. 

את  שמחלקת  בבשורה  באנו  לא  הילדים,  את  בלחתן  הכרוכות  הכלכליות  הבעיות  את  'פותר'  אינו  זה  רעיון  אכן, 
החיים בין הימים שהיו בעיות לחתן את הילדים לימים שהבעיות נפתרו. אין כאן פתרונות קסם, אבל בהחלט יש כאן 

חשיבה שהיא קצת מחוץ לקופסא, שכל אחד יוכל לחברו למציאות בדרך שונה.

הנה מקצת מהתגובות, בכדי שכל אדם יראה שהדברים אינם כה פשוטים, אך ממה שאנו שומעים, לחלק מהבעיות 
ישנם פתרונות יצירתיים:

אמנם אינני נמנה על המגזר הליטאי אלא על החב"די. בשבת ישבתי עם חבר מהמגזר הזה ושנינו הזדעקנו על 
המנהג הזה. זה פשוט לא הגיוני בעליל ואני מתעסק עם כסף והשקעות ומבין קצת במספרים. אבל הבאת פה כיוון 

יפה מאוד. וממש נהניתי ושיתפתי. ועדיין מפרסם את הספר שלך לרבים. יש"כ גדול והרבה הצלחה 

קראתי את רעיון המליון. אבל נותרו שתי שאלות פתוחות. 

האחת, כיצד קיבל האיש משכנתא לזוג צעיר כשאין כאן עוד 'זוג', אלא בחורה בת 18? ככל הידוע לי יש להביא 
תעודת נישואין בין שתי בני זוג כדי לקבל משכנתא עם הטבות לזוג צעיר חסר דירה.

שככל  אלא  שמה,  על  דירה  אביה  רשם  בת 16  כשהייתה  משפחתי.   מקרובות  אחת  סיכון,  גם  בדבר  יש  שנית, 
הדירה  שימשה  שהתקלקלה  וככל  ל"ע,  נפש  מפח  להוריה  והנחילה  זרים  בשדות  רעתה  היא  הבת  שהתבגרה 

הרשומה על שמה פיתוי לאינשי דלא מעלי לחזר אחריה. 

התוצאה שכיום היא רווקה בפועל החיה עם בן זוג חילוני. כשתבעה משפטית וגם קבלה את הנכס הרשום על 
שמה... אוי ואבוי. 

קצת מסוכן לרשום נכס על שמם של בן או בת כל עוד והם בגיל העשרה ההפכפך, ולא מצאו להם עדיין את החתן 
כליל המעלות המתואר הידוע ומוכר ככזה בשמו ובתוארו. זה יכול להתהפך כבומרנג על ראש האב המסכן שרואה 

מבלי עולם המורידים שיבתו ביגון נהנים מעמלו ויגיעתו שלא נדע מצרות.

משוב לניוזלטר מס' 49 –רעיון המליון
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שלום וברכה.

ראשית כל תודה רבה על כל העצות והתובנות שקיבלתי ממך הן במיילים והן בהקשבה לקו.

ברצוני להדגיש כי בניגוד למשתמע, לא ניתן לרכוש דירה על שם קטין אלא באישור בית משפט למשפחה.

בנוסף גם התהליך יותר מסורבל על פי החוק.

כמדומני שגם מבחינת מיסוי מקרקעין כל המשפחה נחשבת כיחידה אחת וזה לא חוסך כסף.

משוב לניוזלטר 51 - לא תאמינו מה גידלו בבית שלנו

אנחנו היינו אצלכם בפגישה אישית פעם -1,

וקבלנו כלים פשוטים וישימים.

אנחנו משתמשים בזה כבר למעלה משנתיים ב"ה.

פתחתם לנו את העיניים!

תודה רבה!

שלום וברכה ר' ארי'!

מוקיר ומכיר את פועלך ומקצועיותך, עוקב כבר תקופה ארוכה.

יישר כוח.

בברכה מרובה,

חבר בקהילת "יד שמשון" שנים רבות.

שלום וברכה,

בעלי היה אצלך בקורס לפני כ6-5 שנים.

מאז אנחנו מאד משתדלים לעבוד לפי התקציב ורואים ברכה וסדר ויציבות ב"ה.

גם תקופת הקורונה ומכירה וקנית דירה עברו ב"ה בשלום וללא חובות שלא יכלנו לעמוד, בזכות תכנון נכון וכלים שרכשנו אצלך.

כמו כן, התחלנו להפקיד בגמ"ח המדהים שפתחת פקדונות אפילו קטנים המחולקים לפי קופות בנוחות מירבית לפי תכנון )כגון: 
תפילין לעוד 3 שנים וכו'(

והגדול מכולם שפתאום ב"ה לאחר שנים שלא גמרנו חודש אנחנו יכולים לתת מעשרות.

יישר כח גדול!!!

שלום ר' אריה

אני אברך תושב העיר, וכחבר בגמ"ח יד שמשון מקבל את המיילים של רשימת התפוצה שלך באופן קבוע.

ב3 שנים האחרונות, ]מאז שחיתנתי בת[ אני לא מצליח לאזן את התקציב שלנו. 

כבר הרבה זמן שחשבתי להיעזר בך ולא מצאתי את הזמן.

הרעיון של סדנא דיגיטלית מאוד מוצא חן בעיני.

האם לדעתך התועלת שלה פחותה מזו של הסדנה הרגילה?

תשובה:

לסדנה פרונטלית יש בהחלט מעלה גדולה, הן בגלל המפגשים הקבועים והמחייבים, והן בגלל היכולת לשאול, להתייעץ ולקבל 
משוב פרטי. גם התמיכה הקבוצתית חשובה מאוד.

אך גם לסדנה דיגיטלית יש מעלות. הן בגלל שכך יכולים שני בני הזוג להשתתף ולדון ביחד על הדברים, הן בנוחות והפרטיות, 
והן בנגישות של המוצר. 

בשביל לקיים סדנה קבוצתית צריך הרבה תנאים שהם ממש לא זמינים. בייחוד סדנה מקיפה בת 10 מפגשים.

אך חשוב להדגיש. מדובר במוצר חדש שטרם קיבלתי עליו משוב מספק.

וכן פגישה חד פעמית  ציינתי פעם בפניך,  לנו מאוד מאוד, כפי שכבר  ספרך עזר 
שקיימתי איתך בזמנו.

אנחנו כעת בעיצומו של תהליך מתקדם )!(  אנו חותרים ומקווים שיסתיים בקרוב 
ובהצלחה רבה בעז"ה. התהליך התחיל אז על ידי הספר שלך, המשיך בפגישה איתך, 

ולאחר מכן בליווי אישי של עמותת 'חסדי לב' כאן בצפת.

1. לא לפתח תלות ורגשות של הכרת הטוב מידי גדולים לאף אדם.

ולהכתיב  עליכם  לשלוט  בתחכום  שעלולים  כוחניים  כריזמטיים  מאנשים  בטוח  מרחק  על  ושמרו  היזהרו   .2
לכם את החיים.

3. לא לקחת הלוואות בסכומים שאתם לא יכולים לעמוד בהם לטובת אדם אחר אף אם הוא קרוב משפחה 
מדרגה ראשונה. נפסק בהלכה ש'כבוד אב – משל אב'.

4. הזהרו מלתת הלוואה אף בסכום נמוך ללא נקיטת כל אמצעי הזהירות הנדרשים. אחר שנתתם הלוואה 
ראשונה ללא ביטחונות מתאימים, אתם מפתחים תלות במלווה. אתם חייבים לשמור על יחסים תקינים איתו. 
שהרי הוא יכול להכחיש את כל ההלוואה ולא לפורעה. כך שכאשר הוא מבקש הלוואה נוספת אתם נאלצים 

ליישר עימו קו.

5. גם כשלוקחים הלוואות לטובת אדם אחר, יש לעשות כן בצורה הכי מסודרת וברורה. יש למלא שטר ברור 
ולדרוש ביטחונות הגיוניים.

6. הכי טוב, להלוות דרך גורם שלישי. לדוגמא, להפקיד את כספי ההלוואה הבנקאית בגמ"ח, אשר יסכים 
להלוות את הסכום שהופקד אצלו לאותו גורם שמבקש את ההלוואה. כך נדרש הלווה להמציא את הביטחונות 

המתאימים בלי הרגשת אי נעימות מצד המלווה.

7. אין לתת שליטה על חשבון הבנק שלך, או על זכויות החתימה שלך לאף אדם, גם לא לנאמן ביותר.

דורשים  שהייתם  ביטחונות  אותם  את  לדרוש  יש  כעשירים.  המתנהגים  מאנשים  ולהתפעל  להתרגש  לא   .8
מאיש הנראה סטנדרטי.

9. חובה על ההורים להיות פתוחים וקשובים, לעקוב ולשים לב להתנהלות הכספית של ילדיהם גם לאחר 
נישואיהם. אני חושב שאם חמי היה יודע שההורים שלי מודעים למעלליו, הוא לא היה מעיז לבקש.

10. ההורים הם אלו שצריכים לדרוש מהצד השני לעמוד בהתחייבויותיו. אסור שהזוג הצעיר יהיה שותף לעניין 
זה. 
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וואו

הסיפור המצורף אמיתי? כי כבר זמן רב אני חושב איך להגדיל את ההכנסות, והרעיון לגדל משהו בבית נשמע מבטיח... 

יישר כחו של המספר על ששיתף אותנו בתובנות החשובות )יתכן שיהיה לנו נפק"מ מהן בהמשך(, ובנוסף - בתיאור )עי' רש"י ריש 
אחרי-מות(.

אני מקוה שהיה המשך לסיפור שהוא לא ראה צורך לספר, שהוא שיתף תובנות אלו גם עם אותו זוג צעיר, ואם אכן הם מחפשים 
פתרונות לחובות - הוא הציע להם לפנות לייעוץ כלכלי.

תזכו למצוות!!!

ושנשמע רק בשורות טובות )בחסדי השי"ת יש לאנשים כמותכם חלק בכך(!

השתתפתי אשתקד בסדנא מטעם חסידות ...

מאוד נהנתי מהסדר והארגון של הדברים.

משום מה הכתיבה היתה מחולקת אצלי לשני חלקים:

1. הקבועות והאשראי היה בקובץ אקסל.

2. שאר הדברים היו בפנקס ובחשבון שבועי/חודשי.

ניסיתי כמה וכמה פעמים לרשום הכל רק בקובץ אקסל משום מעלותיו הרבות, מחושבן מיד, וקל יותר לעקוב אחרי תשלומי אשראי 
- מתי נגמרים התשלומים וכדו' אך ללא הצלחה.

מאידך הרישום בשני קבצים שונים מתיש ומייגע.

אשמח מאוד לראות ולקבל את הקובץ שערכתם - אם זה אפשרי כמובן...

שלום הרב ליבוביץ

אין על הספר והשיטה שלך!! אני עוד לפני החתונה שלי ]לפני 4 שנים[ מאד היה חשוב לי לדעת איך לא מגיעים לחובות ואיך 
משיגים רוגע בנושא הכלכלי.

חיפשתי המון ולא מצאתי משהו שעשה לי טוב, עד שחבר המליץ לי על הספר שלך ומאז אני רגוע מצאתי את מה שחפשתי.

]מה שלי מאד  כל החודש לרשום קטנות  צריך  מקיף את הכל בצורה ברורה, חודשי, שנתי, התארגנות להוצאות עתידיות, לא 
הפריע[ רק לאפיין כמה חודשים ולהשאר עם יד על הדופק התקציבי פעם בחודש...

מאד מאד עזרת לי בחיים!! 

אשמח מאד לדעת היכן ניתן להשיג את קובץ האקסל שבנית ומה מחירו.

תודה רבה

אחד שכל מי שמדבר איתו על התנהגות כלכלית אני מספר לו עליך ועל שיטתך...

שלום וברכה, 

יש סוג אנשים ואחד מהם זה אני שאם צריך לקרוא משהו בשביל לעשות שינוי אז זה יותר קשה ואם יש משהו מוכן לצפיה זה יותר 
מעניין, לכן אם יש כבר חומר מוכן לצפיה אעדכן אותי בבקשה.

ר' אריה היקר

ייש"כ על הסיפור המחכים לא תאמינו מה גידלו בבית שלנו אני מכירו מבעל המעשה על כל שלביו ויכול להעיד על הדילמות 
והקושי בהחלטה כל פעם לא להתפתות להצעות השכירות הנוצצות.  

אחי קנה דירה במחיר מציאה באחת מערי הפריפריה באיזור שעל פניו אינו בעייתי כ''כ. אבל אחרי הרכישה התברר שהשכן ממול 
בוגר בית כלא, ומסומם, והשכונה הזו ספציפית, סובלת מבעיות פשיעה רבות. 
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תגובות רבות התקבלו על המאמר האחרון 'רעיון המיליון – כך חיתנתי את בנותי 
ב-150,000 ₪ מזומן'.

נשאלו שאלות רבות, צודקות ונכונות. רבים מאלה לפניכם. אך הבאנו את סיפורו 
של אדם שמספר מניסיונו ורואה בזה תועלת עצומה.

נראה כי רבים מהמתלוננים הינם אנשים שטרם השיאו ילדים. מי שכבר חיתן 
כמה מבין שיש בזה משהו. 

אכן, רעיון זה אינו 'פותר' את הבעיות הכלכליות הכרוכות בלחתן את הילדים, לא באנו בבשורה שמחלקת את 
החיים בין הימים שהיו בעיות לחתן את הילדים לימים שהבעיות נפתרו. אין כאן פתרונות קסם, אבל בהחלט יש כאן 

חשיבה שהיא קצת מחוץ לקופסא, שכל אחד יוכל לחברו למציאות בדרך שונה.

הנה מקצת מהתגובות, בכדי שכל אדם יראה שהדברים אינם כה פשוטים, אך ממה שאנו שומעים, לחלק מהבעיות 
ישנם פתרונות יצירתיים:

אמנם אינני נמנה על המגזר הליטאי אלא על החב"די. בשבת ישבתי עם חבר מהמגזר הזה ושנינו הזדעקנו על 
המנהג הזה. זה פשוט לא הגיוני בעליל ואני מתעסק עם כסף והשקעות ומבין קצת במספרים. אבל הבאת פה כיוון 

יפה מאוד. וממש נהניתי ושיתפתי. ועדיין מפרסם את הספר שלך לרבים. יש"כ גדול והרבה הצלחה 

קראתי את רעיון המליון. אבל נותרו שתי שאלות פתוחות. 

האחת, כיצד קיבל האיש משכנתא לזוג צעיר כשאין כאן עוד 'זוג', אלא בחורה בת 18? ככל הידוע לי יש להביא 
תעודת נישואין בין שתי בני זוג כדי לקבל משכנתא עם הטבות לזוג צעיר חסר דירה.

יש בדבר גם סיכון, אחת מקרובות משפחתי.  כשהייתה בת 16 רשם אביה דירה על שמה, אלא שככל  שנית, 
הדירה  שימשה  שהתקלקלה  וככל  ל"ע,  נפש  מפח  להוריה  והנחילה  זרים  בשדות  רעתה  היא  הבת  שהתבגרה 

הרשומה על שמה פיתוי לאינשי דלא מעלי לחזר אחריה. 

התוצאה שכיום היא רווקה בפועל החיה עם בן זוג חילוני. כשתבעה משפטית וגם קבלה את הנכס הרשום על 
שמה... אוי ואבוי. 

קצת מסוכן לרשום נכס על שמם של בן או בת כל עוד והם בגיל העשרה ההפכפך, ולא מצאו להם עדיין את החתן 
כליל המעלות המתואר הידוע ומוכר ככזה בשמו ובתוארו. זה יכול להתהפך כבומרנג על ראש האב המסכן שרואה 

מבלי עולם המורידים שיבתו ביגון נהנים מעמלו ויגיעתו שלא נדע מצרות.

משוב לניוזלטר מס' 49 –רעיון המליון
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שלום וברכה.

ראשית כל תודה רבה על כל העצות והתובנות שקיבלתי ממך הן במיילים והן בהקשבה לקו.

ברצוני להדגיש כי בניגוד למשתמע, לא ניתן לרכוש דירה על שם קטין אלא באישור בית משפט למשפחה.

בנוסף גם התהליך יותר מסורבל על פי החוק.

כמדומני שגם מבחינת מיסוי מקרקעין כל המשפחה נחשבת כיחידה אחת וזה לא חוסך כסף.



אחרי שנתיים של שוכרים עם כל הסיפורים האפשריים צ'קים חוזרים/ עזבו בלי לשלם/תביעות מומצאות בבית משפט, מכר אחי את 
דירתו ברווח )הייתה עליה חדה במחירים( של 130 אלף ש"ח ממחיר הקניה.

אולם לדבריו היה מעדיף שלא לעבור את כל הסאגה הזו ואפ' תמורת רווח שכזה. )טוב פת ושלווה מבית מלא.(

נ.ב. זמן רב חיכיתי להוצאת קובץ האקסל כיוון שאין לי ניסיון בתוכנה. 

כמו"כ אני מצפה בכליון עיניים להוצאת הסדנא הדיגיטאלית כיוון שרבים וטובים שצריכים ויכולים להתנהל נכונה כלכלית נמנעים 
מחמת הבושה )הלא מוצדקת לטעמי( או מחוסר זמן ומעתה אוכל להמליץ להם על אופ' זו.

ושוב יישר כח.

1. לגבי הסיפור של הסמים.

אני אישית מכירה זוג שהשכיר את הבייסמנט שלהם לבחורה )חרדיה ע"פ הגדרתה(

והתברר שהיא הפכה את זה לחממה של סמים.

2. לגבי התמימות של החמוד הזה שהגיב בהתנגדות לגבי הסיפור עם השווער.

זו שליחות להזהיר על זה!!!!!!!!!! 

אני אישית מכירה מכלי ראשון ארבע סיפורים כאלו.

ועוד בסיפור לא נכתב כמה זה יכול להביא נזקים בשלום בית וכד' כאשר נכנסים למערבולת הכספית הזו.

ועם קצת אסרטיביות/ עזרה מקצועית היה ניתן למנוע את זה מראש.

ומי שכתבה שהם הלוו והחזירו להם הכל כמו שצריך, שתדע שזה פחות מצוי מהצד השני.....

שלום רב

קנינו את הספר לפני כשלוש שנים

עבדנו לפי הספר. תקופה יפה זה החזיק אח"ז קצת פחות.

בזמן האחרון רצינו לחזור לזה ובמקביל התחלנו לקבל ממך את השיעור השבועי במייל.

הצלחנו מאוד בחלק הראשון, החלק של הנתונים אבל וכאן האבל הגדול.......... 

כנראה שתוכנית היישום חוצצת בינינו להצלחה. בעבר ובהווה. 

כ"ז אני כותב לבקשתך למשוב ובנוסף נשמח לדעת איך מתגברים ע"ז מודים מאוד מאוד מאוד.

תשובה: הבשורה המשמחת הראשונה – אם קשה לכם היישום וההתמדה, סימן שאתם בני אדם. הכל תקין.

אכן, אנו חושבים על פתרון לבעיה זו שהיא נחלת רבים. נעדכן בהמשך בעז"ה.

נהננו מאוד מעבודה לפי ספר "תקציב המשפחה".

היום רווחת מאוד הגישה שבה הדרך להגיע לאיזון כלכלי היא ע"י הגדלת הכנסות.

לפי שיטה זו, יגדיל אדם את הכנסותיו בסכום שחסר לו לחודש ויפתרו כל בעיותיו.

אנחנו לא אוחזים מהשיטה הזו. הגם שהגדלת הכנסות יכולה להיות חלק משמעותי באיזון התקציב, עדיין אנשים שביססו עליה את 
כל האיזון והמשיכו לחיות בלי ערך לכסף, נכנסו לאחר תקופה בחזרה למעגל המינוס והחובות.

כיון שהגדלת הכנסות גם היא כדי להגיע לאיזון בתקציב יוצרת לאדם אשליה של יכולת. וגם צריך "לפצות" את עצמו על כך שעובד 
כ"כ קשה ועושה הרבה מאמצים.

גם הבעיה שהרבה פעמים זה מוציא אברכים שהיתה להם נכונות להמשיך ללמוד לשוק העבודה, בזמן שאם היו מתנהלים ביעילות 
יותר בהוצאות שלהם היו יכולים להמשיך לשקוד על התורה והעבודה.

בתקציב המשפחה מצאנו שיטה מתאימה לציבור, יעילה, חכמה וניתנת ליישום במאמץ סביר מאוד.

מצד אחד בודקים את אפשרות הגדלת ההכנסות וההתייעלות בהן, ומצד שני ההתייעלות בהוצאות תופסת חלק משמעותי ובלתי 
נפרד מהאיזון הכלכלי.

ההשקעה במחשבה ובבניית התקציב מונעת את הצורך לחסוך דברים חשובים ולהתנהג בדקדוקי עניות.
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שלום וברכה

אני מנויה על העלונים שלכם, ונהנית לקרוא את ההדרכה החשובה כל פעם מחדש.

פתחתי בענין רב את הקובץ שצרפתם וציפיתי למצוא איזו עצת פלאים.

צר לי לומר שהתאכזבתי קשות, מכמה סיבות שאמנה להלן, ולאו דוקא לפי סדר החשיבות.

א. מי שיש לו 2000 ש"ח לחיסכון הוא עשיר. אני מכירה אישית זוגות הנשואים 10 שנים ויותר, חיים לפי חישוב 
שנים  עשר  הנשואים  מאלו  הרבה  לחיסכון.  ש"ח   200 אפילו  להם  ואין  ממליצים,  שאתם  כמו  ותכנית  מדוקדק 

גוררים על גבם את המשכנתא של הדירה שלהם עצמם, ולא דירת פאר ומטבח מאובזר.

ב. איך אפשר להביא כרעיון תכנית שצלחה כשהדירות היו זולות, כשהיום המחירים שלהן גבוהים הרבה יותר.

ג. גם אם נניח שיש ביכולת ההורה לממן את ההלואה לדירה הראשונה, מה קורה עם השניה והשלישית? כמה 
פעמים 2000 ש"ח לחודש יכול משתכר ממוצע לספוג?

דומני שדי בזה.

לא נראה שיש מישהו בעולם שיוכל לומר שיש לו פתרון לבעיה קשה זו.

ושוב תודה על כל התובנות המעולות שיש כאן בדרך כלל.

רעיון המיליון הוא נחמד ואני בהחלט ממליץ עליו כהשקעה פרטית אבל בתור פתרון משמעותי עבור קניית דירות 
לילדים אינני רואה את ההישג הגדול. הרי פרט לשנים הראשונות כאשר השכירות מכסה את עלות המשכנתא 
ברגע שהדירה עוברת לזוג הצעיר ההורה נשאר עם תשלום חודשי של אלפיים ש"ח לחודש למשך כ-25 שנה. 
בתוך שנים ספורות עליו להכפיל סכום זה פי שש-שבע, לפי מספר ילדיו, ושוב הגענו למצב שבו יוציא 12-14 אלף 

שח לחודש עבור הדירות עד אחרית ימיו.
השיטה הזאת יכולה לפעול רק עם מסכמים מראש שההורה ישלם את המשכנתא רק לפרק זמן קצוב - נגיד 

ארבע שנים - ואז האחריות תעבור לזוג הצעיר.

הרב אריה ליבוביץ היקר
אם תוכל לכמת את זה למציאות של ימינו בסכומים ובמשכנתא

התחשיבים פה קצת קשים מבחינת הסכומים כי בסוף הוא יחזיר כל חודש משכנתאות מאד גבוהות
אז מה הענין גם לשלם ריבית גבוהה וגם לגלגל חובות למשכנתא זה כמעט תרתי דסתרי.
מה גם שהזוג לא יוכל למכור את הדירה ולקנות דירה במרכז כי המשכנתא תהיה גבוהה

וגם הבנק לא ילווה לו כל שנתיים כזה סכום, כי אינו יכול להחזיר
מה גם על כל תקלה, החתן יכעס בליבו על השווער שהכריח אותו להכנס למציאות זו, בשונה מכשנותן לו סכום 

והחתן מחליט היכן לרכוש
וגם מי מלווה לו סכום של מאה חמישים אלש"ח כל שנתיים בממוצע.

לכן כדאי שתכתוב מאמר מתומצת, כדאי עם יועץ נדל"ן שיתן חוו"ד מקצועית
שהרי כידוע הרבה תקועים עם דירותיהם ללא שוכר איך אומרים, אם כבר אז עד הסוף

כתבה מדויקת ועדכנית נכון לעכשיו

ושוב תודה רבה על כל פעליך ומפעליך לתועלת הרבים
שיתקננך ד' בעצות טובות לכולם

יצוין שאם רשומה דירה על שם הצעיר אזי הזוג מפסיד את התנאים המפליגים של מחיר למשתכן, וסיוע בשכר 
דירה למחוסרי דיור.



לכבוד הרב ליבוביץ 

תודה על הכתבות המעשירות

בקשר לסיפור "לא תאמינו מה גדל לנו בבית". הסיפור הזה קורה גם עם חרדים ולכן יש להיזהר גם ממי שמכירים.

לקרובי משפחתנו יש דירה בחיפה בשכונה חרדית. הדירה עמדה ריקה זמן מה.

שכן, אברך הנראה הגון מבחינה חיצונית 'הציע לתווך לה שוכרים. 

כשרצו לבקר בדירה, הם לא הסכימו שתגיע לשם אלא השכן יכנס ויוציא מה שהיא צריכה משם ואחרי שהיא התעקשה הם פינו 
את הבית במהירות.

ווים שתלויים  כשהיא הגיעה לשם היא ראתה שהחליפו את המנעול והשכן בא לפתוח לה הם לקחו את כל האדניות אך נשארו 
בתקרה ודפי הדרכה לגידול הסם.

דווקא בסיפור הזה המשטרה לא עלתה על זה.

תודה רבה 

יישר כח על המאמר.

ואותם הוא בעצם שיעבד  לו בפלוס הם 2000 ש"ח.  ויפה, אך מה שהיה  טוב  הוא: הכל  לי  אך מה שלא ברור 
למשכנתא על הדירה של הבת הגדולה. ומה עם תשע הבנות הנותרות (אא"כ נעלמו ממני פרטים במאמר שלא 
שמתי לב אליהם או שלא הבנתי אותם), כי הרי למשך עשרות שנים יתרה זו משועבדת לדירה של הבת הגדולה. 

ולכאורה רק אח"כ יכול היה להתחיל שוב את אותו רעיון. וא"כ מה הוא פתר בזה?

ועוד, כמדומני שהקב"ה מזווג זיווגים, ולא המציאות (אם יש דירה או לא, או אם יש התחייבות או לא), ולא נראה לי 
שמצד האמת זו היתה הסיבה שזכתה בתו לחתן כליל המעלות (בפרט שצריך לבדוק אם אכן הוא "כליל המעלות", 
כי המציאות הראתה שהדברים כלל לא מדוייקים, ומה שנראה ונדמה, אינו בהכרח נכון). ומה שחששו חז"ל "שמא 
תשב עד שתלבין ראשה" לא מצינו לעולם שזה קשור לתנאים מופרזים כאלו, אך לא ניכנס לסוגיא זו, שנראה על 

פניו שיהיו אלו דברים על אוזן אטומה (כפי שגילה דעתו גם הכותב).

ומ"מ, אשמח שתאירו את עיני במה ששאלתי בפיסקא הראשונה.

ברוכים תהיו.

תופתע לשמוע את תגובת מרן הגראי"ל שטינמן זצוק"ל ותגובתו הזהה לחלוטין של מרן הגרח"ק שליט"א לרעיון 
של 150,000 ₪ במזומן.

שכני לספסל בכולל סיפר שלאחר החתונה הם היו בדיוק במצב האידיאלי הזה שהיו להם 1000 ₪ כל חודש לשים 
בצד, והם הרגישו שאם לא יעשו עם זה משהוא זה יתבזבז וזה בדיוק מה שהם רצו לעשות.

הוא שלח את השאלה למרן הגראי"ל האם לרכוש דירה יחד עם משכנתא והשכירות תכסה את ההחזרים. הוא 
הדגיש לשואל שיאמר להגראי"ל שהוא לא אברך מיוחד ששקוע בלימוד וזה עלול להוציא אותו אלא הוא לומד 

שלש סדרים יפה ובין הסדרים הוא כשאר בני אדם כך שאין חשש שזה יוציא אותו מהלימוד.

התשובה של הגראי"ל היתה מפתיעה ונחרצת:

כרגע אתה לא עומד לחתן ילדים. אתה רוצה לקחת משכנתא בשביל השתדלות עבור העתיד. לקיחת משכנתא 
אינה נכללת בחובת ההשתדלות שלך, משום שהיא כרוכה בחשש כבד מאוד של ריבית. כשאין ברירה ומוכרחים 
אנחנו מסתמכים על ההיתרים הדחוקים שיש לנו, אבל בתור השתדלות אין שום חיוב להכנס לחשש של ריבית. 
השואל שהוא הגבאי של הגראי"ל טרח והלך לשאול את השאלה גם את מרן הגרח"ק שליט"א ולהפתעתו התשובה 

היתה זהה בדיוק.

אם תרצה אוכל לשלוח לך את שמו של השואל המקורי ותשמע את הפרטים מכלי ראשון.

תודה על הכתבות המחכימות והמעניינות.

האם נכון הדבר שצריך לשלם מס רכישה על דירה של ילד מתחת לגיל 18?

מה שחשוב לדעת - אם רוצים למכור את הנכס לפני שהילד נהיה בן 18 זה מסובך משפטית.

צריך להוכיח שהכסף מועבר לטובת הילד או להפקיד בחשבון נאמנות על שמו.

כמומחית נדלן מענין אותי איפה יש לו דירה ב 470 שמושכרת ב 2500?
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