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מדוע כולם רוצים לרכוש 
דירה דווקא בבית שמש? 

הקבלנים והמשווקים בבית 
שמש עם כל התשובות

חג הסוכות בו יוצאים מדירת קבע לדירת ארעי, 
הוא הזמנות מצוינת לסקור את תחום הדיור 

והבינוי של בית שמש, עיר שמלבד תנופת הבינוי 
היא גם פתוחה לכל הציבורים, כמו שנאמר 

"ראויים כל ישראל לישב בסוכה אחת!"

לכך במערכת עיתון "חדש בבית שמש", המלווה 
את העיר מזה כעשרים שנה, החליטו להקדיש 

בגיליון החג  פרק נכבד לסיפור הבניה בבית 
שמש, ובמיוחד לשכונת רמב"ש ד' שהפכה 

להיות פנינת הנדל"ן של הציבור החרדי בארץ 
ובעולם.

הבניה בבית שמש היא חלק בלתי נפרד מהעיר, 
בית שמש בשנה האחרונה איכלסה אלפי 

משפחות חדשות, קצב הגידול בעיר הוא הגדול 
ביותר בארץ, ומטבע הדברים כאשר יש הצלחה 
כולם רוצים להצטרף אליה, ובית שמש מגבירה 

את קצב הביקושים, מהארץ ומחו"ל כולם רוצים 
לרכוש בית בבית שמש, לגור בעיר העתיד.

במסגרת הפרוייקט המיוחד לכבוד חג הסוכות, 
פתחנו צוהר נוסף לתוכניות הבניה והשיווק 
של בית שמש רבתי, אנחנו מארחים בסוכת 

הפרוייקט כמה חברות קבלניות מובילות 
ששותפות לתנופה בבית שמש, אנו מטים אוזן 

לסיפורה של חברת השיווק "יגאל נכסים" אותה 
הקים האיש הבלתי נשכח הרב יגאל ברזמן ז"ל 

שבימים אלו מציינים שנתיים לפטירתו, ואנו גם 
נחשפים לפרוויקט של שני חברים שפתחו את 
'מדגר' במטרה לתת לתושבי העיר הבונים את 
האפשרות לרכוש את כל מה שצריך להרחבת 

הבית במחיר של קבלנים.

תפילתנו שהפורש סוכת שלום יפרוש את סוכת 
שלומו גם על עירנו בית שמש, והעיר תמשיך 

להיות העיר של כלל ישראל, יחד שבטי ישראל.

בברכת מועדים לשמחה
המערכת
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סוכה 
דירת 
ארעי,
בית 

שמש 
ודירת 

קבע
צילום: רווח הפקות
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// ראשית נשמח לקבל כרטיס ביקור, איך הגעתם לענף, כמה שנים אתם 
בענף, ומה מייחד את החברה שלכם?

45

// הגעתם לבית שמש 'עיר הבניה', עם זאת יש עוד ערים בישראל שיש בהן 
בניה מאסיבית, מדוע בחרתם בבית שמש? 

// האם מצאתם מאפיינים מיוחדים לרוכשי הדירות בית שמש? 

// מטבע הדברים מרבית הרוכשים הם מהציבור החרדי-דתי, האם יש לכם 
תוכנית מיוחדת לבנייה עבור המגזר החרדי? 

3

// בית שמש הפכה להיות יעד מבוקש ביותר, ישנה קפיצת מחירים בדיור 
בעיר מעל לממוצע, האם יש לכם הסבר לכך? 

// בשנה האחרונה החלו לאלכס בבית שמש את הדירות של 'מחיר 
למשתכן', בבית שמש מדובר באלפי דירות, האם אתם כקבלנים רואים 

הצלחה מיוחדת לפרוייקט הזה, והאם תמליצו לממשלה להמשיך עם 
היוזמה הזו? 

// באופן כללי יש קושי גדול לזוגות צעירים להגיע לקורת גג משלהם, 
בשנים האחרונות הממשלה ניסתה רעיונות שונים כמו "מחיר למשתכן", 

"מחיר מופחת", "מע"מ אפס", האם כמי שחיים את הענף יש לכם עצה מה 
ניתן לעשות בכדי להוריד את מחירי הדירות? 

// בבית שמש הבניה בשכונות החדשות נעשית יחד עם משרד השיכון, 
שאמון על הפיתוח ועל התשתיות, איך השיתוף פעולה שלכם בשטח עם 

נציגי משרד השיכון?

// כמי שבונים בבית שמש יש לכם וודאי ממשק עם אגף ההנדסה של 
עיריית בית שמש, יש לכם המלצות לייעול שהייתם רוצים שבעיריית בית 

שמש ידעו עליהם?

// ושאלה לסיום. מה הייתם רוצים שתושבי בית שמש ידעו עליכם, והם 
עדיין לא יודעים?
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"תנופת הבניה בבית שמש 
לא קרתה סתם, יש משהו 

מיוחד באווירה ובאסתטיקה 
של העיר שמושכת אליה כל 

כך הרבה משפרי דיור מכל 
רחבי הארץ. אין ספק שזו 

עיר העתיד של ישראל. אנו 
שמנו לנו למטרה לתרום 

למגמה החיובית הזו ולפתח 
את העיר עוד ועוד. תוך 

הקפדה על רמת בניה גבוהה 
ופיתוח תשתיות לרווחת 

התושבים", אומרים מנהלי 
חברות ה"אחים אום" שבונה 

מזה כ-6 שנים בבית שמש 
עם חותם של איכות

היתרון הכי חשוב שלנו נובע 
מעצם היותנו חברה יזמית 

ומבצעת - הכל תחת קורת גג אחת

שם הקבלן:
ד"ר אליהו, משה ואברהם סויסה 

שם החברה: אחים אום 
שנת הייסוד: 1975 

כמה שנים בבית שמש: 6 שנים
היקף הפעילות:

החברה כעת מתכננת, בונה ומבצעת 
אלפי דירות. אנו מעריכים בזהירות 
כי ב 3 שנים הקרובות נמסור למעל 

1,500 משפחות בישראל דירה לחיים.
האני מאמין של החברה (בעשר 

מילים): קשה לתאר בעשר מילים 
חזון של 45 שנה, אך אין ספק 

שהמוטו שלנו הוא: אמינות, שירות 
ושמחה עם כל משפחה מרוצה 

שנכנסים לדירתם החדשה.
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// ראשית נשמח לקבל כרטיס ביקור, איך הגעתם לענף, כמה שנים אתם 
בענף, ומה מייחד את החברה שלכם?
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// הגעתם לבית שמש 'עיר הבניה', עם זאת יש עוד ערים בישראל שיש בהן 
בניה מאסיבית, מדוע בחרתם בבית שמש?

40.5%
87% .(2019 151.4

// האם מצאתם מאפיינים מיוחדים לרוכשי הדירות בית שמש?

44 3

// מטבע הדברים מרבית הרוכשים הם מהציבור החרדי-דתי, האם יש לכם 
תוכנית מיוחדת לבנייה עבור המגזר החרדי?

// בית שמש הפכה להיות יעד מבוקש ביותר, ישנה קפיצת מחירים בדיור 
בעיר מעל לממוצע, האם יש לכם הסבר לכך?

// בשנה האחרונה החלו לאלכס בבית שמש את הדירות של 'מחיר 
למשתכן', בבית שמש מדובר באלפי דירות, האם אתם כקבלנים רואים 

הצלחה מיוחדת לפרויקט הזה, והאם תמליצו לממשלה להמשיך עם היוזמה 
הזו?

// באופן כללי יש קושי גדול לזוגות צעירים להגיע לקורת גג משלהם, 
בשנים האחרונות הממשלה ניסתה רעיונות שונים כמו "מחיר למשתכן", 

"מחיר מופחת", "מע"מ אפס", האם כמי שחיים את הענף יש לכם עצה מה 
ניתן לעשות בכדי להוריד את מחירי הדירות?

// בבית שמש הבניה בשכונות החדשות נעשית יחד עם משרד השיכון, 
שאמון על הפיתוח ועל התשתיות, איך השיתוף פעולה שלכם בשטח עם 

נציגי משרד השיכון?

// כמי שבונים בבית שמש יש לכם וודאי ממשק עם אגף ההנדסה של 
עיריית בית שמש, יש לכם המלצות לייעול שהייתם רוצים שבעיריית בית 

שמש ידעו עליהם?

// ושאלה לסיום. מה הייתם רוצים שתושבי בית שמש ידעו עליכם, והם 
עדיין לא יודעים?

במקום להוריד את 
המחירים לזכאי מחיר 

למשתכן שגורם לרוכשי 
המכירה החופשית לשלם 

יותר, לדעתנו המדינה 
צריכה לתת הלוואות 

יותר נוחות לזכאים כך 
שהקבלנים יוכלו להרוויח 

גם על הדירות במסגרת 
מחיר למשתכן וכך גם 

משפרי הדיור ייהנו 
ממחירים שפויים. 

שם החברה:
קבוצת פרץ לוזון

שנת הייסוד: 1989
כמה שנים בבית שמש: 3 שנים

היקף הפעילות:
מאות יחידות דיור 

האני מאמין של החברה: 
כשרוכשים דירה בפרויקטים 

למגורים חשוב יותר מכל לרכוש 
דירה מחברה אמינה שמבינה 

בבניין ויותר מכל חברה שחשוב 
לה כל דייר ודייר כבן יחיד

המוטו שלנו: איכות הבנייה 
קודמת לכמות ולכן כדיירים 

בפרויקט תזכו לדירות יפיפיות 
המעוצבות בסגנון יוקרתי
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// ספרו בקצרה לתושבים החדשים בעיר את סיפורה של חנות 'מדגר' 
בבית שמש, מתי הוקמה החנות ולאיזה קהל יעד היא מכוונת?

2018

VIP

// אנחנו רואים בסלוגן שלכם "מדגר הבית לקבלן", האם זה אומר שאתם 
מוכרים רק לקבלנים, או גם ליחידים?

// בכדי לרכוש שוק בעסק כמו שלכם צריך גם להיות יועץ לקונים, 
להתאים לכל בית את מה שמתאים לו, כמו גם להתמודד עם בעיות 

ותקלות שיש בדירות, מהיכן רכשתם את המידע ואת היעוץ?

// ישאל אדם שגר ברמה א' או ברמה ד', מדוע שיבוא עד לאזור 
התעשייה בכניסה לעיר בכדי לרכוש אצלכם?

// בשנים האחרונות יש טרנד כזה של "עשה זאת בעצמך", גם אצלכם 
ניתן להגיע לכך?

// שאלנו בתחילה על קבלנים, מה יש לכם להציע לקבלני השיפוצים 
בבית שמש, הרי בבית שמש כמעט בכל בנין מתרחבים?

// אחת השאלות שמעסיקות כל קונה היא האחריות, לפעמים קונים 
מוצר ואח"כ מחפשים בנרות מי שיתן שירות ולא מוצאים, איך זה 

אצלכם מבחינת אחריות?

// אנחנו נמצאים לקראת חג הסוכות, יש לכם מה להציע למשפחות 
החדשות בעיר בתחום הסוכות?

// ראינו שאתם גם שותפים בפעילות חסד בעיר, פעילים בהצלה 
ובארגונים נוספים, איך ניתן לשלב בין ניהול עסק כה גדול עם רוח 

ההתנדבות שלכם?

// ושאלה לסיום - מה התוכניות שלכם לעתיד?

הצוות הנפלא של חנות 
מדגר באזור התעשייה 

של בית שמש משיב 
לעשר שאלות שמעסיקות 

כל משפחה בבית 
שמש שמבקשת לבנות 
ולהתרחב, ובבית שמש 

מי לא כזה... הסודות 
והאתגר שהביאו את 

החנות שבעליה מצהירים 
"לקוחות פרטיים נכנסים 

לחנות ונהנים משירות 
אישי VIP כמו של 

קבלנים, עם מחירים 
שבמקומות אחרים הם 

יכולים רק לחלום על כך"

אצלנו כל תושב מקבל 
יחס ומחיר של קבלן
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// ראשית נשמח לקבל כרטיס ביקור, איך הגעתם לענף, כמה שנים אתם 
בענף, ומה מייחד את החברה שלכם?
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// הגעתם לבית שמש 'עיר הבניה', עם זאת יש עוד ערים בישראל שיש 
בהן בניה מאסיבית, מדוע בחרתם בבית שמש?

// האם מצאתם מאפיינים מיוחדים לרוכשי הדירות בית שמש?

// מטבע הדברים מרבית הרוכשים הם מהציבור החרדי-דתי, האם יש 
לכם תוכנית מיוחדת לבנייה עבור המגזר החרדי?

// בית שמש הפכה להיות יעד מבוקש ביותר, ישנה קפיצת מחירים 
בדיור בעיר מעל לממוצע, האם יש לכם הסבר לכך?

// בשנה האחרונה החלו לאכלס בבית שמש את הדירות של 'מחיר 
למשתכן', בבית שמש מדובר באלפי דירות, האם אתם כקבלנים רואים 

הצלחה מיוחדת לפרוייקט הזה, והאם תמליצו לממשלה להמשיך עם 
היוזמה הזו?

// באופן כללי יש קושי גדול לזוגות צעירים להגיע לקורת גג משלהם, 
בשנים האחרונות הממשלה ניסתה רעיונות שונים כמו "מחיר למשתכן", 
"מחיר מופחת", "מע"מ אפס", האם כמי שחיים את הענף יש לכם עצה 

מה ניתן לעשות בכדי להוריד את מחירי הדירות?

// בבית שמש הבניה בשכונות החדשות נעשית יחד עם משרד השיכון, 
שאמון על הפיתוח ועל התשתיות, איך השיתוף פעולה שלכם בשטח עם 

נציגי משרד השיכון?

// כמי שבונים בבית שמש יש לכם וודאי ממשק עם אגף ההנדסה של 
עיריית בית שמש, יש לכם המלצות לייעול שהייתם רוצים שבעיריית 

בית שמש ידעו עליהם?

// ושאלה לסיום. מה הייתם רוצים שתושבי בית שמש ידעו עליכם, והם 
עדיין לא יודעים?

"השקפתנו היא שרכישת 
דירה זהו הליך גדול 
ומשמעותי עבור כל 

אחד מלקוחותינו. בשל 
כך אנחנו עמלים על 

כל פרויקט עד הפרטים 
הקטנים מתוך ראיה 

כוללת של איכות ללא 
פשרות על מנת לספק 

לקהל לקוחותינו את 
המוצר הטוב ביותר בשוק 

הדיור", אומרים בחברת 
"מגן עבודות הנדסה 

בנאיות" שבונה מאות 
דירות בשנה בבית שמש

אנחנו שמים דגש כבר בתכנון 
על התאמתו לקהל היעד כדי 
לתת חווית מגורים מושלמת

שם החברה:
מגן עבודות הנדסה בנאיות בע"מ

שנת הייסוד: 1988
כמה שנים בבית שמש: 10 שנים

היקף הפעילות:
מאות יח"ד בשנה ואלפי מ"ר

של מוסדות ציבור
האני מאמין של החברה: 

השקט הנפשי של לקוחותינו 
חשוב לנו מאוד


